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Guide Forsaljningsprocess



Innehall

* Dags att salja bolaget — hur gar man till vaga?
* Hur ser forsaljningsprocessen ut?
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Dags att salja bolaget — hur gar man till viga?

Varfor silja sitt bolag?

» Generationsskifte, succession

+ Andrade marknadsférutsattningar

* Minska risken i sin totala formdgenhet och realisera de investeringar som gjorts under manga ar
» Tappat gnistan och motivationen

» Uppvaktad av en potentiell kdpare

Inledande fragor
* Vem ska ta 6ver?
* Hur kommer framtiden se ut for mitt foretag, tidigare dgare och personal?

* Vad ar mitt foretag vart ar vardeforvantan realistisk?
* Vem bdrjar man tala med?
* Vill samtliga dgare salja?

Vart borjar man?
* Kompetenser i natverket
+ Finansiell radgivare med transaktionsvana

Hur lang tid tar férsiljningsprocessen?

* Upp till ett ar men ofta 4-7 manader fran forsta kontakt

» En foretagsaffar ar ofta den storsta affaren man gor i sitt liv och inte alltfor sallan den forsta, och kanske den enda
* En forsaljningsprocess innehaller manga moment och ofta ar mer komplex @n vad man fran borjan forestallt sig.
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Hur ser forsaljningsprocessen ut?

* Vardeskapande * Kontakter
forberedelser * Sekretessavtal

* Analys * Foretagsbeskrivning

* Vardering * Indikativt bud

» Skattestatus * Utvardering bud

* Management mote
* Indikativt bud
* Auvsiktsforklaring (LOI)
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Fragelista

Datarum

Due Diligence
Uppdaterat bud
Avtalsforhandling
Avtalsskrivning (SPA)
Tilltrade

Garantitid
Tillaggskopeskilling
Uppfoljning
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